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DISENO

DEPARTAMENTO/CASA
M U B

Contamos con un equipo profesional de
de disenadores graficos, Iinterioristas,

/vﬂ//MX/ W fotogratos y cineastas que son capaces
de sacar provecho a cada espacilo.




AMENIDADES

Todos aquellos detalles de lujo que
se destacan por su calidad en el interior
y areas comunes
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DEPARTAMENTO/CASA
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EXPERIENCIA

Se crean
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0s ambientes necesarios|
segun el pertil del cliente.

Estos espacios crearan el
momento Ideal en las redes.

a una experiencia cormnr

Recreamos los 5 sentidos

pleta
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Se costea el proyecto
Presupuesto por unidad y areas comunes
— Se define forma de pago: contado con descuento o a plazo
(Si se desea financiamiento esta sujeto a investigacion y autorizacion de linea de crédito)
— Entra el equipo y remodelamos
— Documentamos
— Se entrega el material de foto y video, luego se genera una campana de difusién
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DEPARTAMENTO/CASA
M U E S T R A
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Fotografias

Emocionales que comunican
la experiencia.

Videos

Aspiracionales para
cautivar al mercado meta.

Recorrido virtual



otografias

ean el momento Ideal
en las redes

alll
(@) Instagram
“ Rebecca_Jonnes
]

1,500 Me gusta

Rebecca_Joness Departamento en Venta
DM por més informacion
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Fotografias

Para usar en la pagina web
v redes profesionales

Todo el material se comparte
al master broker y agentes
iInmobiliarios

DEPARTAMENTO/CASA
MU B S T R A
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INVERTIMOS POR TIi

Fquipamos el
departamento
muestra

Fquipamos las

V4

dlfeadas CoOMmunes

Aumentamos
l0s |leads

También se puede rentar
Mmientras se vende




Evita recortes en negociacion O/
que bajan hasta un O

Aumenta |la efectividad casi 4 veces

Reduce el Reduce el
. Tasa de .
tiempo de venta b o tlempo de renta
. negoclacion .
promedio promedio

de 130 a de 9% a de 4 meses a

35 dias 3% 5 dias

Fuentes
https://ovacen.com/home-staging/
https://www.milenio.com/bienes-raices/vender-casa-5-consejos-home-staging
https://garrettsrealty.com/blog/home-staging-tips.html




Estudios comprueban que:

9 4 o/o 8 5 o/o La toma de desicion de compra
sucede en los primeros 90 segundos

de la visita al inmueble

de la gente toma de desicion de leads perdidos

Inicia su busqueda Inicla con una por mostrar una
en internet Imagen mala imagen

Por lo tanto, el pitch del agente inmobiliario
queda en segundo plano y la propiedad
habla por si sola
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